Visual Merchandiser VVolzeit (m/w/d)

DEINE ROLLE

Als Visual Merchandiser gestaltest du die Verkaufsflache, das Schaufenster und das Styling
der Figuren, immer mit dem Ziel, ein inspirierendes Kundenerlebnis zu schaffen. Du setzt
visuelle und kommerzielle Konzepte eigenstandig nach Store Guidelines und Zeitplan um, mit
Blick auf aktuelle Trends, Warenpflege und eine starke Warenprasentation. Mit deinem Gespur
fur Styling, Details und Prasentation pragst du das Bild deines Stores. Das Zusammenspiel
deines Handelns und unseren Werten tragt zu deinem eigenen und zum Erfolg von H&M bei.

Deine Aufgaben:

e Du analysierst selbststandig Verkaufszahlen, erkennst visuelle Potenziale und
entwickelst gemeinsam mit dem Store Management Team passende MaBnahmen zur
Optimierung.

e Du teilst dein Wissen Uber Modetrends mit dem Store Team und tragst damit aktiv zur
Gestaltung eines einzigartigen Kundenerlebnisses bei.

e Du baust Aktionsflachen und Sale-Bereiche auf und prasentierst Ware nach Zeit- und
Planungsvorgaben.

e Dukannst du selbst sein und damit die H&M Gruppe positiv reprasentieren.

e Du unterstltzt optional den Sales Market bei Expansionsprojekten.

WER DU BIST
Wir suchen Talente, mit ...

e echter Leidenschaft fir Mode, einem Gesplr fir Trends und dem Wunsch, ein
einzigartiges Einkaufserlebnis fir unsere Kund*innen zu schaffen.

e einem guten Blick fur visuelle Prasentation, Erfahrung im Umbau von Verkaufsflachen
und einer flexiblen, I6sungsorientierten Arbeitsweise.

Und Talente, die ...

e motiviert sind, Kund*innen zu begeistern und gleichzeitig den Umsatz zu steigern und
die Marke zu stérken.

e kreativ, neugierig und proaktiv sind.

e starke Kommunikationsfahigkeiten besitzen und Store Teams inspirieren.

Hinweis: Diese Position ist fir 37,5 Std./Woche ausgeschrieben.
Werde Teil unseres Teams und mach den nachsten Schritt in deiner Karriere mit uns — die Reise

beginnt hier. Bewirb dich noch heute direkt hier: https://smrtr.io/y97BQ oder in unseren
Geschaften.

THE JOURNEY STARTS HERE LEARN MORE AT career.hm.com


https://smrtr.io/y97BQ

